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Раздел 1. ОПИСАНИЕ БИЗНЕС-ИДЕИ
1.1. Цель реализации бизнес-идеи
Целью данного проекта является организация самозанятости ________________________________________________________________________
________________________________________________________________________
________________________________________________________________________
1.2. Описание имеющихся активов для предпринимательской деятельности

(имущественные активы, например, компьютер, автомобиль и т. д. Образование, опыт работы в выбранной сфере, наличие договоренности по аренде помещения, при необходимости)

______________________________________________________________________
______________________________________________________________________

______________________________________________________________________
______________________________________________________________________

______________________________________________________________________
______________________________________________________________________

1.3. Обоснование потребности в приобретении активов для предпринимательской деятельности

	Наименование статьи расходов
	Сумма, руб.

	Собственные средства:
	

	1. Регистрация ИП или ООО
	

	2. Открытие расчетного счета в банке
	

	3. Авансовая оплата аренды помещения
	

	4. Расходы на рекламу
	

	5. Приобретение расходных материалов или товаров для перепродажи
	

	6. 
	

	7. 
	

	Итого
	

	Субсидия ЦЗ:
	

	8. Приобретение оборудования, в том числе:
	

	8.1. 
	

	8.2. 
	

	8.3. 
	

	8.4. 
	

	8.5. 
	

	9. 
	

	10. 
	

	Итого
	

	В том числе за счет субсидии ЦЗ
	58 800

	ВСЕГО
	


1.4. Описание продукции/услуг 
________________________________________________________________________
________________________________________________________________________
________________________________________________________________________
________________________________________________________________________
1.5. Требуемый объем финансирования
	Наименование источника финансирования
	Сумма,
руб.

	Субсидия центра занятости
	

	Собственные вложения
	

	Итого сумма финансовых вложений
	


Раздел 2. ОПИСАНИЕ ПРОЦЕССА ПРОИЗВОДСТВА ПРОДУКЦИИ ИЛИ УСЛУГ 
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
____________________________________________________________________________
Раздел 3. СБЫТ ПРОДУКЦИИ/УСЛУГ 

3.1. Рынки сбыта. Описание конкуренции
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
3.2. Потребители продукции (услуги)

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
3.3. Цена сбыта продукции (услуги)

	Продукт
	Ед. измер.
	Планируемая

цена, руб. 

	1. 
	
	

	2. 
	
	

	3. 
	
	

	4. .
	
	

	5. 
	
	

	6. 
	
	

	7. 
	
	

	8. 
	
	


3.4. Методы стимулирования продаж

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Раздел 4. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН

4.1. Этапы и сроки реализации проекта
	Наименование этапа
	Стоимость 

этапа,
руб.
	Длитель-ность в днях
	Срок начала-окончания

(месяц)

	1. Регистрация ИП
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Начало деятельности
	
	
	

	Итого полная стоимость 
	
	
	


Примечание. Данный раздел содержит перечень необходимых мероприятий для организации индивидуальной предпринимательской деятельности, например, - регистрация предпринимательской деятельности, приобретение оборудования, ремонт помещений, заключение договоров на поставку продукции, заключение договора аренды и т.д.
Раздел 5. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН
5.1. Общие положения
В состав раздела включены подразделы:

1. Выбор режима налогообложения.

2. Определение источников финансирования.

3. Расчет дохода от продаж.

4. Смета текущих расходов.

5. Расчет чистого дохода.

6. Расчет срока окупаемости.

Расчеты выполнены в постоянных ценах, принимаемых на момент расчета ТЭО.

5.2. Выбор режима налогообложения
Оптимальным режимом налогообложения для данного вида индивидуальной предпринимательской деятельности (____________________________________________) является налог на профессиональный доход (НПД) по ставке ________ % от дохода.
5.3. Определение источников финансирования 

В качестве источников финансирования проекта предполагаются:

· внешний источник финансирования ____________________ рублей.
· собственные вложения в размере ______________ рублей
.
5.4. Расчет дохода от продаж (в руб.)
	Продажи в натуральном выражении
	Ед. изм. 
	1 кв. 2021
	2 кв. 2021 
	3 кв. 2021 
	4 кв. 2021 
	Итого 

2021 г.
	2022 г.

	1.
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	
	
	

	6.
	
	
	
	
	
	
	

	7.
	
	
	
	
	
	
	

	8.
	
	
	
	
	
	
	

	Доход от продаж в стоимостном выражении
	Цена, руб. 
	1 кв. 2021
	2 кв. 2021 
	3 кв. 2021 
	4 кв. 2021 
	Итого 

2021 г.
	2022 г.

	1.
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	
	
	

	6.
	
	
	
	
	
	
	

	7.
	
	
	
	
	
	
	

	8.
	
	
	
	
	
	
	

	Итого доходы от продаж 
	
	
	
	
	
	
	


5.5. Смета текущих расходов (в руб.)
	Наименование расходов
	1 кв. 2021
	2 кв. 2021 
	3 кв. 2021 
	4 кв. 2021 
	Итого 

2021 г.
	2022 г.

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Итого расходы:
	
	
	
	
	
	


5.6. Расчет чистого дохода (в руб.)
	
	Ставка

налога
	1 кв. 2021
	2 кв. 2021 
	3 кв. 2021 
	4 кв. 2021 
	Итого 

2021 г.
	2022 г.

	1. ДОХОД ОТ ПРОДАЖ
	
	
	
	
	
	
	

	2. Текущие расходы
	
	
	
	
	
	
	

	3. ДОХОД ЗА ВЫЧЕТОМ РАСХОДОВ (стр. 1-2)
	
	
	
	
	
	
	

	4. Налог на профессиональный доход (НПД)
	
	
	
	
	
	
	

	5. ЧИСТЫЙ ДОХОД (стр. 3-4)
	
	
	
	
	
	
	

	6.Рентабельность, %
	
	-----
	-------
	--------
	---------
	
	


Примечание. 
1.Строка "Доход от продаж" в данной таблице заполняется из итоговой строки табл.5.4. Доходы от продаж.

.

2.Строка "Текущие расходы" в данной таблице заполняется из итоговой строки табл.5.5. Смета текущих расходов.

5.7. Расчет срока окупаемости финансовых вложений (в руб.)
	
	1 кв. 2021
	2 кв. 2021 
	3 кв. 2021 
	4 кв. 2021 
	2022 г.

	1. Чистый доход
	
	
	
	
	

	2. Чистый доход нарастающим итогом
	
	
	
	
	

	3. Финансовые вложения (инвестиции)
	
	
	
	
	

	4. Финансовые вложения (инвестиции) нарастающим итогом
	
	
	
	
	

	5. Разность строки 2 и строки 4
	
	
	
	
	


Планируемый срок окупаемости - __________ мес.
Чистый приведенный доход ___________ руб.

6. РИСКИ ПРОЕКТА
	Наименование риска
	Меры по минимизации рисков

	Производственные риски
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	Коммерческие риски
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	Финансовые риски
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